8. La présence de ces clones chez les détaillants permet des prix très attractifs et ils sont d’une grande fiabilité.

9. Le réajustement des tarifs entraîne des réductions sur les prix de trente pourcent. Les distributeurs sont soucieux de conserver leurs clients.

10. l’enjeu est de taille et le commerce est unanime. Chaque constructeur se bat pour conserver ses parts de marché en érodant parfois complètement les marges bénéficiaires.

11. En cas de disparition du fournisseur on ne peut plus disposer d’un service après-vente pour son ordinateur acquis. Les grandes offres deviennent de moins en moins crédibles.

12. La garantie pour le remplacement d’une pièce défectueuse ne donne aucune assurance quant à la période durant laquelle le pc sera hors service.
13. Les premiers propriétaires préfèrent utiliser leur ancien pc. Comme d’ordinateur d’appoint ce sont les paramètres de base qui sont susceptibles d’éviter les surprises désagréables.

14. On doit acheter un ordinateur évolutif. Les programmes sont gourmands en mémoire.
15. Le contrat implique que le client reçoit un appareil de remplacement en case de panne.
16. Il mérite qu’on s’y attarde.

17. Cette valse des prix touche surtout le secteur du portable. L’investissement initial n’est pas perdu. La chute des prix est enorm.
